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  الرؤية والرسالة -1

 الرؤية

في مجال إدارة التسويق، بما يسهم في إعداد كوادر  الريادة والتميزّ في التعليم والبحث العلمي

تسويقية قادرة على تلبية متطلبات السوق المتغيرة وتحقيق التنمية المستدامة على المستويين 

 المحلي والعالمي.

 الرسالة

ا، من امل برامي يكاديمية تديكة تواكو التطورات  ا ومهنين إعداد كوادر تسووووووويقية متميزة علمين

والتكنولوجية، ودعم البحث العلمي التطبيقي الذي يسووووهم في معالجة م ووووكمت المجتم  المعرفية 

 وتعزيز تنافسية سوق العمل، في إطار الالتزام بالقيم الأامقية والمسؤولية المهنية.

 

 مواصفات البرنامج -2

 

يؤمن أعضاا ه ئي ا تدريسيف  ق م ااا ةيتست تدر اا يل أن تدهمو يتخم ن رتسااق تدر اا يل من 

تمل مزيج من تدمقسستت تديست ااياو  تدريسيت ت تدلمةياو  تدت ا تدلةمقو  تدمراا سيت تدرهتيقيا  

تدلةميا  تدلمةيا ئذت تدجمت تين أ اا ديو تدرلةيا يؤيإ ةدت ر قيل  خا مر تزن ديا تدهمو دةهس  

تدرق ي رتيمخ  تدم ّ م ن  ق ر ةيل تلأ  ت و تترك س تلا رستريجي تو  ره يس تد ة ل تدر  يقيا  

 .كم  رلزز هتيلا تدتسن مج عمما عمل  ثيقا تين أعض ه ئي ا تدريسيف  تدهمو  ق تي ا م تزت

و  ي االت تدتسن مج ةدت ير دت أعضاا ه ئي ا تدريسيف  ق م ااا ةيتست تدر اا يل مخما مرلييت تدج تن

رز يي جميت تدهمو ت دملس ا تلأ اا  اايا  ق مج ل تدر اا يلو ت إضاا  ا ةدت  خا أعمل  ق مج ل 

رتسااق متر س ضاامن عة ا تدر اا يل لمثل تدر اا يل تدسممق أ  تدر اا يل تدي دقم  را رسااميا 

ر س ت تدلمل تدمنخج تديست ق  تإسر ي تلأك ييمق در ضيس تدتسيجين دم رقتةخا تدمخنقو   ته تت

 ق تدمؤ اا اا ت تدل ما  تدت ساااو أ  مر تلا تديست اا ت تدلةي   ق تدرتسااق  كم  ي  س تدتسن مج 

 .مسرتها ت در  يل تدملس ا تلأ   يا تدمزما دمنتسته  ق مج لات ت ثيا أ  رهتيقيا

 

240 ECTS  Program code: 

Full Time Method of Attendance: 4 levels, 8 Semesters Duration: 
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 اهداف البرنامج  -3

الأسواق، وفهم سلوك إعداد اريجين يمتلكون كفاءات تسويقية متقدمة قادرة على تحليل  .1
 المستهلك، واتخاذ قرارات تسويقية قائمة على البيانات والمعرفة.

تطوير المحتوى التعليمي والمقررات الدراسية بما يواكو التحولات الرقمية والاتجاهات  .2

الحديكة في الفكر والممارسة التسويقية، وبما ينسجم م  المعايير الأكاديمية الوطنية 

 والدولية.

البحث العلمي النوعي في مجال التسويق وت جي  الدراسات التطبيقية التي تعالي تعزيز  .3
 تحديات السوق وتدعم صن  القرار في المنظمات.

تنمية المهارات التحليلية والنقدية لدى الطلبة لتمكينهم من تقييم الاستراتيجيات التسويقية  .4

 وتوظيف النماذج والأساليو الحديكة بكفاءة.

القائم على التطبيق والممارسة العملية من امل دراسات الحالة، والم اري  دعم التعلم  .5

 التطبيقية، والتدريو الميداني بالتعاون م  مؤسسات الأعمال.

إعداد الطلبة لمندماج الفاعل في سوق العمل محلينا وإقليمينا وعالمينا، وتعزيز جاهزيتهم  .6
 المهنية والتنافسية الوظيفية.

بتكار والتفكير الريادي في الحلول التسويقية، وتحفيز الطلبة على تطوير ترسيخ مبادئ الا .7

 يفكار وم اري  تسويقية إبداعية.
تعزيز الوعي بالمسؤولية الاجتماعية والأامقية في الأن طة التسويقية، وت جي  . 8

 الممارسات التي تحقق قيمة مستدامة للمجتم  والمنظمات.

 مخرجات تعلم الطالو  -4

 فة عرالم

: تتكون من مجموع المعارف والمهارات والكفاءات المراد ين يحصل عليها الطالو بعد انتهاء كل فصل  مخرجات التعلم
دراسي بنجاح يو انتهاء البرنامي الدراسي ويجو ين تحدد مخرجات التعلم لكل مادة وفصل دراسي بال كل الذي يصو 

 في تحقيق اهداف البرنامي الدراسي.

 المهارات 

 القدرة على استخدام الحاسوب بمهارة والتعامل م  البرامي التعليمية المختلفة المهارات التقنية.

 المهارات الادارية
الأسلوب الإداري الجيد والقدرة على اتباع الأساليو الإدارية السليمة في 

 الخطابات والتعاممت م  الوتدات الإدارية المختلفة

 المهارات التسويقية
بالمهارات التسويقية المختلفة من امل القدرة على تحديد الأسعار التمت  

بدقة والقدرة التفاوضية ويساليو الامداد والترويي التقليدي والالكتروني 
 والمفاهيم التسويقية المختلفة

 القيم  

 القيم الاامقية

من امل التحلي بالأامق في التعاممت بين الزبائن المسؤولية الاجتماعية 

والأامقية في الأساليو التسويقية المتنوعة وكذلك الحفاظ على البيئة من 
امل الاستدامة والطاقة النظيفة والعمل على تسويقها وترويجها بالأساليو 

 التسويقية المتنوعة 

 القيم الإدارية
فوء ونزيه وكذلك غرس القيم الوظيفية والت جي  على إيجاد موظف ك

 النزاهة الوظيفية لديه
 

 الكادر التدريسي  -5

 ر  يل / أ ر ذ م  عي–تر س ذتكس س دح تدق هجق / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

  bashar_thaker@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

mailto:bashar_thaker@uomosul.edu.iq
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 9647740856522+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / أ ر ذ –عمه عتي تد ما ي يت تد ميتنق / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

   alaa_abdulsalam@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647740856335+رف تدم م ل : سما تدخ 

 

 ر  يل / أ ر ذ  –م مي م م ي   مي تدمم   ن / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

   mohamed_almola@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647704610853+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / أ ر ذ  –تةيل تده  ق / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل ديةت ج سالله 

    layla_garallah@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647701849981+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / أ ر ذ  –منذس تضس يلق و تدمخريإ / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

      monther_khuder@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647740856511+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 

 

 ر  يل / أ ر ذ  –منذس تضس يلق و تدمخريإ / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

      monther_khuder@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647740856511+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ةيتست تدة ج ركل ةيتست تلاميتيتتم / أ ر ذ م  عي  – ل ع مس ة م عيل  ييي  / يكر سته  ق ةيتست تلاعم

            amer_asmael@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647701616444+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 

 

 

  يل / أ ر ذ م  عي ر  -عمس ي  ين م مي تد  يس  / م ج ريس  ق ةيتست تلاعم ل 

mailto:alaa_abdulsalam@uomosul.edu.iq
mailto:mohamed_almola@uomosul.edu.iq
mailto:layla_garallah@uomosul.edu.iq
mailto:monther_khuder@uomosul.edu.iq
mailto:monther_khuder@uomosul.edu.iq
mailto:amer_asmael@uomosul.edu.iq
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  omar.yaseen@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647709985908+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / أ ر ذ م  عي  -م مي ت مي م م ي تد م مق  / م ج ريس  ق ةيتست تلاعم ل 

  mohamed_alhamamy@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647740856642+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / أ ر ذ م  عي  -ت مي ي  ف  ر ق  / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

  ahmed_yosif@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647740856250+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 تدةغا تلانكةيزيا / أ ر ذ م  عي  -س ل م م ي ج  ا  / م ج ريس هست ل ريسيف

  rafal_mahmood@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647712812901+ل : سما تدخ رف تدم م 

 

 ر  يل / ميسف  -ي نف ت مي تةيل  / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

   yonis_alnuaimy@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647740856647+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 

 ر  يل / ميسف  -يتست تلاعم ل مخ  مسهتت ج نكيس  / يكر سته  ق ة

 تدتسيي تلادكرس نق :  

 9647730877996+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / ميسف  -ئني تضس ت مي تدقي ق  / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

  hend_79@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق :  

 9647735753771+دم م ل : سما تدخ رف ت

 

 ر  يل / ميسف  -/ يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل  مسهتت تتق  ليي ت مي

   Mustafa.aldewachi@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق :  

 9647740908630+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

mailto:omar.yaseen@uomosul.edu.iq
mailto:mohamed_alhamamy@uomosul.edu.iq
mailto:ahmed_yosif@uomosul.edu.iq
mailto:rafal_mahmood@uomosul.edu.iq
mailto:yonis_alnuaimy@uomosul.edu.iq
mailto:hend_79@uomosul.edu.iq
mailto:Mustafa.aldewachi@uomosul.edu.iq
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 ر  يل / ميسف  -تخ ه  تيو م م ي تده  ق / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

    baha_habeb@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق 

 9647704610662+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / ميسف  -عتي تدت سإ عتي تدمجيي ت مي / يكر سته  ق ةيتست تلاعم ل 

     abdulbary_ahmed@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق 

 9647701706398+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / ميسف  -م ل ريم ه ن ظا  مي ن  / م ج ريس  ق ةيتست تلاع

      shaima_nazem@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق 

 9647738597743+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ر  يل / ميسف  -رقت عتي تدن  ت هه  / م ج ريس  ق ةيتست تلاعم ل 

       tuka.abdalnafie@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق 

 9647718632183+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 نجيت مسهتت م يو  / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل / ميسف 

  najdat.almehrab@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق 

 9647740856634+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ي  س م مي تتستئيا  / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل / ميسف م  عي  

  Yasser.ibraheem@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647722880095+: سما تدخ رف تدم م ل 

 

 رك ديف  ةيتسيا  / ميسف م  عي   –أ م ه   دا م مي عةق  / م ج ريس  ق م   تا 

  Asmaa.s.mohammed@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647723161137+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

  م يإ  / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل  / ميسف م  عي  ريم ه ت مي م م ي 

  Shaimaa.alabdo@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647725741770+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

mailto:baha_habeb@uomosul.edu.iq
mailto:abdulbary_ahmed@uomosul.edu.iq
mailto:shaima_nazem@uomosul.edu.iq
mailto:tuka.abdalnafie@uomosul.edu.iq
mailto:najdat.almehrab@uomosul.edu.iq
mailto:Yasser.ibraheem@uomosul.edu.iq
mailto:Asmaa.s.mohammed@uomosul.edu.iq
mailto:Shaimaa.alabdo@uomosul.edu.iq
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 مسيا تي ي ي  ف  / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل  / ميسف م  عي  

  maryam.ayad@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647506654833+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 ئييل ت مي تةف   / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل  / ميسف م  عي  

  hadeel.aldulaimi@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 9647714070563+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 مسهتت  يسل  ليي   / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل  / ميسف م  عي  

   mustafa.alhamdani@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

 96477139817495+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

 مس ت م مي م  ا   / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل  / ميسف م  عي  

  marwa.alzaidi@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

  9647729266082+م ل : سما تدخ رف تدم 

 

 عةق  لي ع  ي   / م ج ريس  ق ةيتست تدر  يل  / ميسف م  عي  

   ali.aaed@uomosul.edu.iqتدتسيي تلادكرس نق : 

  9647708127561+سما تدخ رف تدم م ل : 

 

mailto:maryam.ayad@uomosul.edu.iq
mailto:hadeel.aldulaimi@uomosul.edu.iq
mailto:mustafa.alhamdani@uomosul.edu.iq
mailto:marwa.alzaidi@uomosul.edu.iq
mailto:ali.aaed@uomosul.edu.iq
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 الاعتمادات والدرجات والمعدل التراكمي -6

 

يُ  اااو تدمليل تدرستكمق تجمت يسج ت كل   يت يست ااايا مضاااس تا  ق عيي   يترخ  تديست ااايا 

 مو ثا م ما تدمجم ع عةت ةجم دق عيي   يتت تدتسن مج تدملرميت ECTSتدملرميت ل

 لأستت  ن تتم: تيتست تدر  يلتدمليل تدرستكمق درخ يت تك د سي ف 

عيي   يترخ  تديست يا تدملرميتم + ليسجا تد  يت × تدمليل تدرستكمق = ] ليسجا تد  يت تلأ دت 

 240……[ / عيي   يترخ  تديست يا تدملرميتم + × تدث نيا 
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 المنهاج الوحدات الدراسية  -7

 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30الفصل الدراسي الأول / 

 

 

 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30/  الثانيالفصل الدراسي 

 

 

 

 

 

 

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM1101 الاعمال إدارة مبادئ  63 175 7.00 C  

MMM1102 التسويق إدارة مبادئ  78 200 8.00 C  

MMM1103 محاسبة مبادئ  63 150 6.00 C  

MMM1104 الاقتصاد مبادئ  63 125 5.00 C  

UOM1041 و انسان حقوق 

 ديمقراطية
33 50 2.00 B  

UOM1011 2.00 50 33 1 العربية اللغة B  

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM1205 الإدارة اساسيات  63 112 7.00 C  

MMM1206 التسويق إدارة اساسيات  78 122 8.00 C  

MMM1207 الإحصاء مبادئ  63 62 5.00 C  

MMM1208 الاقتصاديات تسويق 
 الخضراء

63 62 5.00 C  

UOM1031 3.00 27 48 الحاسوب B  

UOM1021 2.00 17 33 1 الإنكليزية اللغة B  
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 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30 /الثالث الفصل الدراسي 

 

 

 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30 /الرابع الفصل الدراسي 

 

 

 

 

 

 

 

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM-2307 خدمات تسويق  63 112 7.00 C  

MMM-2308 التسويق إمدادات  63 112 7.00 C  

MMM-2309 المزيج اساسيات 
 التسويقي

78 47 5.00 C  

MMM-23010 كمية أساليب أساسيات 

 SPSS وتطبيقات
63 87 6.00 B  

UOM- 1032 والذكاء الحاسوب 

 الاصطناعي
48 27 3.00 B  

UOM- 1022 2.00 17 33 2 الإنكليزية اللغة B  

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM-24011 التسويقي المزيج مبادئ  78 47 5.00 C  

MMM-24012 التجارية العلامة ادارة 
الذهنية والمكانة  

63 137 8.00 C  

MMM-24013 معلومات أنظمة 
 تسويقية

48 127 7.00 C  

MMM-24014 كمية أساليب مبادئ 

 SPSS وتطبيقات
63 87 6.00 B  

UOM- 2010 في البعث نظام جرائم 

 العراق
33 17 2.00 B  

UOM- 1012 2.00 17 33 2 العربية اللغة B  
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 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30 /الخامس الفصل الدراسي 

 

 

 

 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30 /السادس الفصل الدراسي 

 

 

 

 

 

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM-35018 العالمي التسويق  63 87 6.00 C  

MMM-35019 البيانات قواعد 
 التسويقية

63 87 6.00 C  

MMM-35020 مستهلك سلوك  63 37 4.00 C  

MMM-35021 المخاطر ادارة 
 التسويقية

63 37 4.00 C  

MMM-35022 المبيعات إدارة  48 52 4.00 C  

MMM-35023 بحوث اساسيات 

 وتطبيقات العمليات
QSB 

63 87 6.00 C  

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM-36024 تسويق بحوث  63 62 5.00 C  

MMM-36025 التسويقية المعرفة ادارة  63 87 6.00 C  

MMM-36026 العمليات بحوث مبادئ 

 QSB وتطبيقات
63 87 6.00 C  

MMM-36027 التسويقية الجودة ادارة  48 77 5.00 C  

MMM-36028 الاستراتيجيات 

 التسويقية
63 87 6.00 C  

MMM-36029 2.00 17 33 العلمي البحث مناهج S  
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 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30 /السابع الفصل الدراسي 

 

 

 ساعة ECTS= 25وحدة  ECTS  1 / وحدة دراسية بنظام 30 /الثامن الفصل الدراسي 

 

 

 

 

 

 

 

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM-47030 الزبائن علاقات ادارة  48 77 5.00 C  

MMM-47031 تسويقية دراسات 
 معاصرة

48 77 5.00 C  

MMM-47032 تسويقية تقنيات  48 77 5.00 C  

MMM-47033 الزراعي التسويق  48 77 5.00 C  

MMM-47034 الدوائي التسويق  48 77 5.00 C  

MMM-47035 5.00 77 48 السيبراني التسويق C  

code Module SSWL USSWL ECTS Type Pre-request 

MMM-48036 المستدام التسويق  63 87 6.00 C  

MMM-48037 الرياضي التسويق  63 87 6.00 C  

MMM-48038 المصرفي التسويق  48 77 5.00 C  

MMM-48039 الالكتروني التسويق  48 102 6.00 C  

MMM-48040 السياحي التسويق 
 والفندقي

48 77 5.00 C  

MMM-48041 2.00 17 33 بحث مشروع C  
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 التواصل -8

 مدير البرنامج : 

 تسويق / أستاذ  –منذر خضر يعقوب المهتدي / دكتوراه في إدارة الاعمال 

      monther_khuder@uomosul.edu.iqالبريد الالكتروني : 

 9647740856511+رقم الهاتف المحمول : 

 

 منسق البرنامج : 

 في إدارة التسويق / مدرس نجدت مصطفى مسيب  / ماجستير 

  najdat.almehrab@uomosul.edu.iqالبريد الالكتروني 

 9647740856634+رقم الهاتف المحمول : 

 

mailto:monther_khuder@uomosul.edu.iq
mailto:najdat.almehrab@uomosul.edu.iq

