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   :	السنة/	الفصل    .3

 2024- 2023الفصل الأول 

   تاریخ إعداد ھذا الوصف   .4

2024 /2/1  
  : أشكال الحضور المتاحة    .5

 حضوري

 : الكلي)عدد الوحدات (/ الكلي)عدد الساعات الدراسیة    .6

 وحدة2/   ساعات2( 

 (اذا اكثر من اسم يذكر) اسم مسؤول المقرر الدراسي    .7
 

  سرى صائل عبد.م
  

 اهداف المقرر     .8

  

  بالتسويق الزراعيتمكين الطالب من فھم واستيعاب ما يتعلق  - 

   الاسواق والوسطاء في المسلك التسويقيتمكين الطالب من معرفة  - 

  بمنحنى طلب السوقتمكين الطالب من الالمام  - 

  بمعرفة العقود ومزاياھا وسلبياتھاتمكين الطالب  - 

  ان يتعرف على الاسعار الزراعية وسعر التوازنيستطيع الطالب  - 

 استارتیجیات التعلیم والتعلم    .9
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المحا - 
 

 ة التفاعلية رض

   نيالعصف الذھ - 

 الحوار والمناقشة  - 

 التكليف بمهام وتقرير  - 

  لنماذج الاسواق والوسطاءالعروض  - 

 

  
 يكلف باعدا د تقرير بعنوان من اجتهاده ويعده للمناقشة مع - 

 	الطلبة

 بنیة المقر ر  .10 

مخرجات التعلم  اسم الوحدة او الموضوع   طریقة التعلم   طریقة التقییم 
 المطلوبة 

 الأسبوع  الساعات 

امتحانات قصيرة 
تكليف بواجب ،

 مناقشات  ،

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

 مبادئ في التسويق الزراعي

 

A1 : مفهوم يعرف
التسويق الزراعي 
واھميته للمنتج 
والمستهلك 

العاملين في (والوسطاء
 التسويق الزراعي

 

 

  

 نظري  2

  
 

 1 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

 الوظائف التسويقية

  

 

 

	 

B1 لمدخل الى ايبين
الدراسات التسويقية 
وتشمل المنهج السلعي 
ويشمل االوظائف 

لبيع (التبادلية ا
 )والشراء

 
  
 

 
	 

 نظري  2
 

	2 
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، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

  التخزين والنقل

 تكليف بتقرير ومناقشتهعملي 

  

 

	 

B2 لوظائف ايشرح
والخدمات العملية 
وتشمل التخزين 

 والنقل

 

  

 

 نظري  2

 

	3 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

السمعية  الاساليب
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 

اسلوب 
 الحوارالمباشر 
 

  
 التجهيز والتمويل والتجميع

 

 

B3 يشرح الوظائف
والخدمات التسهيلية 
وتشمل التجميع ، 
 التجهيز ، التمويل

  

 

 نظري  2

 

	4 

التكليف بمهام   
  وتقرير

كثيرة في يستخدم اساليب 
  التحليل

C4 يحلل اساليب دراسة
 الاسواق الزراعية

3   	

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

  

:	
الدعاية والاعلان والتغليف 

	والتعبئة والتدريج
 

B4 يشرح الدعاية
والاعلان ، التغليف 

ومستوياته واھميته 
والتعبئة ومبادئها 

 والتدريج والمماثلة
  

 نظري  2

 

	5 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

يتعرف على انواع 
الاسواق وانواع الوسطاء 
 في المسلك التسويقي

 
	
	 

  A2 يتعرف على انواع
وانواع الوسطاء الاسواق 

 في المسلك التسويقي

 

 
 

 نظري  2

 

	6 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 : نظري 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

يشرح العقود وتعريفها 
ومزاياھا وسلبياتها للفلاح 

 ومزاياھا وسلبياتها للمشتري

 

 

B5 وتعريفها يشرح العقود
ومزاياھا وسلبياتها للفلاح 

ومزاياھا وسلبياتها 
 للمشتري

 
  

 

 

 نظري  2

 

	7 
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، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

 : 

يشرح الطلب على السلع 
تعريف الطلب (الزراعية 

،محددات الطلب ، 
مرونات الطلب ،طلب 
 )السوق

 

  

 
 

B7 يشرح الطلب على
تعريف (السلع الزراعية 

الطلب ،محددات الطلب 
، مرونات الطلب ،طلب 

 )السوق

 

  

 

  

	 

 نظري  2

 

	9 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

يطبق منحنيات سواء 
 الانتاج
    

C1 يطبق منحنيات
 سواء الانتاج

    

 نظري  2

 

	10 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

يطبق على قوانين ومرونة 
  الطلب

 

C2 يطبق على قوانين
  ومرونة الطلب

 

 نظري  2

 

	11 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

يشرح عرض السلع 
تعريف العرض (الزراعية

،محددات العرض،مرونات 
  العرض،عرض السوق

 

B8 يشرح عرض
السلع 

تعريف (الزراعية
العرض ،محددات 
العرض،مرونات 
العرض،عرض 
  السوق

 

 نظري  2

 

	12 

 

، امتحانات قصيرة
، تكليف بواجب

 	مناقشات 

 الاساليب
السمعية 
اسلوب الكتابة 
على السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

يشرح نشأة الصناعات    
الغذائية والتي تشمل 

التعليب ،التجفيف الطبيعي (
والصناعي ،الطبخ 
  ،البسترة ،التجميد

يتعرف على اثر :عملي
التسويق الالكتروني على 

 المزيج التسويقي

B6 يشرح نشأة
الصناعات الغذائية 

التعليب (والتي تشمل 
،التجفيف الطبيعي 
والصناعي ،الطبخ 

  ،البسترة ،التجميد

 

 نظري  2

 

	8 
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امتحانات 
تكليف ، قصيرة

، بواجب
	مناقشات 

  : نظري 
 الاساليب

السمعية اسلوب 
الكتابة على 
السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 تقرير ومناقشة 

  

 

C3 يطبق على قوانين
 ومرونة العرض

 
 

   

 نظري  2

 

	13 

امتحانات 
تكليف ، قصيرة

، بواجب
	مناقشات 

 الاساليب
السمعية اسلوب 
الكتابة على 
السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

 

 

	،الهوامش	واھميتها	الزراعية	لاسعار	يعرف
السعري	،الانتشار	السعرية 	

	
	 

  

         A3 يعرف

لاسعار الزراعية ا 
واھميتها ،الهوامش 
السعرية ،الانتشار 

 السعري
 

 

 نظري  2

 

	14 

امتحانات 
تكليف ، قصيرة

، بواجب
	مناقشات 

 الاساليب
السمعية اسلوب 

ى الكتابة عل
السبور ة 
اسلوب 
 الحوارالمباشر 

 

مزاياه (يشرح معنى التسويق الالكتروني 
 واثره على المزيج التسويقي)وسلبياته

 

 

A4  معنى يذكر
التسويق الالكتروني 

واثره )مزاياه وسلبياته(
 على المزيج التسويقي

 

 نظري  2

 

	15 

 تقییم المقرر  .11 

الوزن 
 	% النسبي

) موعد التقويم   	الدرجة
 	( أسبوع 

 	ت 	أساليب التقويم 

 نظري 7 %13	

 

أسبوع  نظري 
1-15  

 1	 تقرير نهائي نظري 

 2	 	Quiz( 1)اختبار قصير  (   3) أسبوع  نظري 	4 %6	

 نظري	15 %15	

 

 3	 		نظري  )  Exam	Midtermاختبار نصفي  	(  9) أسبوع 

 نظري 	4 %6	

 

 4	 	Quiz( 2)اختبار قصير  	(  12) أسبوع 

أسبوع امتحانات  	60	 %60	
 نظري 

 5 	اختبار نظري نهائي

 	 	المجموع   100	 %100	
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 مصادر التعلم والتدریس  .12 

 :كتاب التسویق الزراعي المنهجیة أن وجدت ) الكتب المقررة المطلوبة   1983د ابي سعيد الديوه جي ،.أ
   محاضرات من الانترنت

  

  

  

 

  

  

  مدرس الجزء العملي للمادة  لمادة الجزء النظري لمدرس 
                       سرى صائل عبد. م

    

    

  علوم الاغذيةرئيس قسم   رئيس اللجنة العلمية
  سمية خلف بدوي. د.أ  موفق محمود احمد. د.أ
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  6  :عدد الصفحات  
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