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 نمىرج وصف انمادج انذساسيح

 معهىماخ انمادج انذساسيح

Module Title تقاناخ تسىيق صساعي Module Delivery 

Module Type Core learning activity  ☒ Theory     
 ☐ Lecture 
 ☐ Lab  
 ☐Tutorial 

 ☐ Practical 
 ☐ Seminar 

Module Code AMT1100 

ECTS Credits  5 

SWL (hr/sem) 125 

Module Level UGI Semester of Delivery 2 

Administering 
Department 

6891E986  College AGFO1964 

Module Leader 
 

 يىسف يعقىب هلال
 e-mail Yousif.Yakoub@uomosul.edu.iq 

Module Leader’s Acad. Title أستاذ مساعد Module Leader’s Qualification دكتوراه 

Module Tutor N.A.  e-mail N.A. 

Peer Reviewer Name N.A.  e-mail N.A. 

Scientific Committee Approval Date E/2/2026 Version Number 1.0 

 

 انعلاقح مع انمىاد انذساسيح الأخشي

Prerequisite module None Semester  

Co-requisites module None Semester  

 

 ونتائج انتعهم وانمحتىياخ الإسشاديحأهذاف انمادج انذساسيح 

 أهذاف انمادج انذساسيح

 

 .ٌحصل الطالب على فهم أساسً لنظام تسوٌك الأغذٌة فً الدولة -1

 .ٌصف الطالب سلسلة التسوٌك الزراعً -2

 .ٌحدد الطالب المبادئ الالتصادٌة المختلفة وكٌفٌة ارتباطها بالتسوٌك الزراعً -3

 .وتأثٌر التسوٌك على الطلب الاستهلاكًٌنالش الطالب الطلب الاستهلاكً  -4

 .ٌنالش الطالب المنتجات المتخصصة والمنتجات ذات المٌمة المضافة -5

 .ٌفهم الطالب أهمٌة التعاونٌات الزراعٌة -6

 .ٌصف الطالب هٌكل التسوٌك الزراعً -7

 .ٌضع الطالب خطة تسوٌك لمنتج زراعً -8

 

 مخشجاخ انتعهم نهمادج انذساسيح

 على:سٌكون الطالب لادرا .
LO#1 :شرح الوظائف التسوٌمٌة الأساسٌة للشراء والبٌع والنمل والتخزٌن والتموٌل والتوحٌد والتسعٌر وتحمل المخاطر. 
LO#2 :تطبٌك المبادئ الالتصادٌة على تسوٌك المنتجات الزراعٌة. 
LO#3 :تحدٌد البدائل فً تسوٌك السلع/المنتجات الزراعٌة. 
LO#4 : الزراعٌةدراسة بنٌة الأسواق. 
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 انمحتىياخ الإسشاديح

 :ٌتضمن المحتوى الإرشادي ما ٌلً
 نظري

تطوٌر مهارات الإدارة الصحٌحة للتسوٌك الزراعً فً الاختصاص الدلٌك وتحدٌد الوسائل المناسبة لتسوٌك 
بطرق سرع ولت واعلى كفاءة تسوٌمٌة والل التكالٌف ، والعمل على نمل السلع الزراعٌة أالمنتجات الزراعٌة ب

سرع الاولات لان المحاصٌل الزراعٌة تكون عرضة للتلف السرٌع اذا لم أالنمل الجٌدة والسرٌعة لضمان النمل ب
جات الزراعٌة فً علب زجاجٌة او كارتونٌة تٌتم نملها وخزنها بطرق التخزٌن المختلفة ،والعمل على تعبئة المن

ئل الحدٌثة للتسوق كالعمل بالتسوٌك الالكترونً عبر شبكة ٌتم التطرق الى اهم الوساوس او بلاستٌكٌة او خشبٌة .
لاماكن التسوٌك بالجملة وتعلٌم الانترنت  .وكذلن تعرٌف الطلاب كٌفٌة التسوق عملٌا عن طرٌك الزٌارة 

 الطلاب كٌف ٌعمل التاجر او الوسٌط بالتسوق .
Total hrs = 32 = SSWL - (Exam hrs) = 32 - 2 = 30 hr (Time table hrs x 15 weeks) 

 

 استشاتيجياخ انتعهم وانتعهيم

اتيجيات  الاستر

E. محاضشج تفاعهيح، انعصف انزهني 
 انحىاس وانمناقشح .2
 تعيين انتقاسيش .3
  الاختثاساخ .4

 5-عشض نمارج نكتاتح انتقاسيش انعهميح تانصيغ انصحيحح  

 

 اسثىعا ٥١انحمم انذساسي نهطانة محسىب نـ 

 2 انحمم انذساسي انمنتظم نهطانة أسثىعيا 32 انحمم انذساسي انمنتظم نهطانة خلال انفصم

 6 انحمم انذساسي غيش انمنتظم نهطانة أسثىعيا 93 انحمم انذساسي غيش انمنتظم نهطانة خلال انفصم

 E25 انحمم انذساسي انكهي نهطانة خلال انفصم

 

 تقييم انمادج انذساسيح

 

As 

Time/Num

ber 
Weight (Marks) Week Due 

Relevant Learning 

Outcome 

Formative 

assessment 

Quizzes 3 15% (15) 4,6,9 LO#2, LO#4 

Home Assignments 2 10% (10) 2 and 12 LO#1, LO#4 

Collage Assignments 1 5% (5) 10 and 11 LO#3  

Report 1 10% (10) 13 LO#4 

Summative 

assessment 

Midterm Exam 2hr 10% (10) 7 LO#1, LO#2 

Final Exam 3hr 50% (50) 16 All 

Total assessment 100% (100 Marks)   

 

 

 انمنهاج الاسثىعي اننظشي

Week   Material Covered 

E ي التنمية الاقتصادية الأسبوع
 .مقدمة ونظرة عامة على المقرر؛ أنواع الأسواق، دور التسويق الزراعي ف 

، إنتاجية نظام التسويق الأسبوع 2  .نظام التسويق الزراعي

 .تحليل نظام التسويق الزراعي وأساليبه الأسبوع 3
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 منظمات السوق الأسبوع 4

 أدوات التسويق الأسبوع 5

 الهوامش والتكاليفو  كفاءة السوق الأسبوع 6

 متحان فصل. ا الأسبوع 7

ي العراق الأسبوع 8
 
 .التسويق الزراعي ف

 .مشاكل التسويق الزراعي والحلول الأسبوع 9

E1 ي التسويق الزراعي  الأسبوع
 
 .دور القطاع الخاص والعام ف

EE خدمات التسويق الحكومية، نظام معلومات التسويق الزراعي  الأسبوع. 

E2 الأسبوع  ، يعاتخدمات الإرشاد الزراعي ي العراق، أسواق الجملة سعار المنتجات الزراعية، سياسة أسعار المن، أالتسويق تشر
 
تجات الزراعية ف

 .للمنتجات الزراعية

E3 ي العراق الأسبوع
 
 .تطور وخصائص أسواق الجملة، تسويق السلع ف

E4 التسويق الزراعي الدولي  الأسبوع 

E5 ي العراق الأسبوع
 
 .أساليب التصدير، عملية التصدير، منظمة التجارة العالمية وتطبيقها ف

E6 ي  تحضت   الأسبوع
 الطالب للامتحان النهائ 

 

 مصادس انتعهم وانتذسيس
 Text Available in the Library? 

Required Texts Principles of Agricultural Marketing, Abu Saeed Al-Duwaihji, 

Al-Hamid Publishing House, 2001, Amman. 
Yes 

Recommended 

Texts 

-Ali Faleh Al-Zaib, “Marketing Management - A Strategic 

Applied Perspective,” Dar Al-Yazouri Scientific, 2019. 

- Ali Faleh Al-Zouaib, “Marketing Communications: An 

Applied Methodological Approach,” 9th Edition, Dar Al-

Masiriya for Publishing and Distribution,  

Amman-Jordan, 2191 

- Issa Hammoud Al-Hassan, “Commercial Promotion of 

Goods and Services,” 9th edition, Zahran Publishing and 

Distribution House,  

Oman, .2191 

- Ghassan Qasim Daoud Al-Almi, “Marketing Management 

New Ideas and Directions,” 9th edition, Safaa Publishing 

House. Distribution, Amman 

No 

Websites - 

 
 مخطط انذسجاخ

Group Grade انتقذيش Marks % Definition 

Success Group 
(50 - 100) 

A - Excellent 100 - 90 امتياص Outstanding Performance 

B - Very Good  89 - 80 جيذ جذا Above average with some errors 

C – Good 79 - 70 جيذ Sound work with notable errors 

D - Satisfactory  69 - 60 متىسط Fair but with major shortcomings 

E - Sufficient  59 - 50 مقثىل Work meets minimum criteria 

Fail Group 
(0 – 49) 

FX – Fail   (49-45) (قيذ انمعانجح)ساسة More work required but credit awarded 

F – Fail  (44-0) ساسة Considerable amount of work required 
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Note: Marks Decimal places above or below 0.5 will be rounded to the higher or lower full mark (for example a 
mark of 54.5 will be rounded to 55, whereas a mark of 54.4 will be rounded to 54. The University has a policy NOT 
to condone "near-pass fails" so the only adjustment to marks awarded by the original marker(s) will be the 
automatic rounding outlined above. 


